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TUHAT MERKKIÄ

Palstalla aihe ja kirjoittaja vaihtuvat, mutta merkkimäärä pysyy.

Mitä paremmin kirjoitat,  
sitä enemmän myyt
Enemmän kauppaa, nopeam-
min. Vähemmän epäselvyyksiä. 
Kuulostaako hyvältä? Parhai-
ten menestyvät firmat ja yksilöt 
ovat yleensä taitavia viestimään. 
Myynnissä ja markkinoinnissa 
tämä näkyy armotta.

Toisen tarjous hyväksytään –  
jopa korkeammalla hinnalla  
– koska hän esittää perustelut 
paremmin kuin halvempi kilpai-

lija. Toinen vetää puoleensa asi-
akkaita lähes itsestään viestinsä 
voimalla. Toinen ei pääse edes 
tapaamaan ostajaa.

Halusitpa tai et, sinua arvioi-
daan joka päivä kirjoitustaitosi 
perusteella. Ei ole sattumaa, että 
parhaat kirjoittajat löytyvät usein 
huipulta. Olen nähnyt saman 
myyjän tekevän jopa 50 prosent-
tia enemmän kauppaa muut-

tamalla vain myyntipuheensa 
järjestystä. Olen nähnyt pien-
ten muutosten tekstissä – joskus 
vain yhden sanan vaihtamisen 
– muuttavan tappiollisen mai-
noksen tuottavaksi. Olen nähnyt 
myyntikirjeen tuottavan enem-
män, kun sen fontti on vaihdettu 
parempaan.

Viesti on selvä: mitä paremmin 
kirjoitat, sitä enemmän tienaat.

Kirjoittaja 
Timo Jäppisen 
kirja "Sanojen 
voima: 
Ammattilaisen 
salaisuudet, 
kuinka kirjoitat 
tekstiä, joka 
myy" ilmestyy 
kovakantisena 
tammikuussa 
2023.

Parhaat 
kirjoittajat 

löytyvät 
usein 

huipulta.
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